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Onderwerp: Bieding Ciena op Nortel MEN Divisie   8 oktober 2009 
 
 
Geachte relatie, 
 
Op 7 oktober heeft Nortel bekend gemaakt een Stalking Horse verkoopprocedure gestart te zijn 
voor vrijwel de gehele Metro Ethernet Networks (MEN) divisie met Ciena als primaire bieder. Via 
deze brief wil ik u graag verdere details geven met betrekking tot deze aankondiging. 
 
Wat heeft Nortel aangekondigd op 7 oktober? 
 
Nortel heeft een principe overeenkomst aangekondigd voor de verkoop van de Optical 
Networking en Carrier Ethernet onderdelen van MEN aan Ciena. Hiervoor is een ‘Stalking Horse’ 
procedure opgestart voor de Noord-Amerikaanse, Caribische/Latijns-Amerikaanse en Aziatische 
entiteiten, en een Asset Sale procedure voor de EMEA entiteiten. Onderdeel van de transactie 
zijn de klanten contracten, product en diensten portolio’s en alle gerelateerde patenten en 
intellectuele eigendommen. De Stalking Horse procedure impliceert echter dat andere 
gekwalificeerde partijen de kans krijgen een hoger of beter bod uit te brengen. 
 
Wat betekent dit specifiek voor Nortel, onze Enterprise partners en u als relatie? 
 

1. Voor het einde van volgende week zal toestemming worden gevraagd aan de 
desbetreffende instanties om akoord te gaan met de details van deze ‘Stalking Horse’ 
procedure. 

2. Wanneer een akkoord is verkregen voor Ciena als ‘Stalking Horse’ en de termijn van de 
procedure, kunnen andere partijen een hoger of beter bod uitbrengen. De verwachte 
termijn hiervoor is 30-45 dagen. Gedurende deze periode zal geen verdere informatie 
verschaft worden omtrent mogelijke andere biedingen. Tevens betekent dit dat de 
mogelijkheid bestaat dat een andere partij dan Ciena de bieding kan winnen. 

3. Met deze aangekondigde verkoop is de onzekerheid rondom de financiële toekomst van 
de MEN divisie definitief weggenomen, met alle positieve effecten voor onze klanten en 
partners. Er wordt gewerkt aan een overgangsplan die de continuïteit met betrekking tot 
product ontwikkeling, levering, support, en alle andere diensten die u van ons gewend zal 
blijven waarborgen. Maar voor nu is het ‘Business as Usual’.  

 
Daarnaast zal Nortel op de volgdende site regelmatig updates geven met betrekking tot de status 
van het verkoopproces: ( www.nortel.com/restructuring ), en u uiteraard persoonlijk blijven 
informeren omtrent de ontwikkelingen. Ik wil u graag bedanken voor uw vertrouwen en geduld en 
vanzelfsprekend zijn mijn team en ikzelf altijd beschikbaar voor verdere uitleg omtrent de huidige 
stand van zaken. 
 
Met vriendelijke groet, 
 
 
 
 
Kees Griffioen 
Directeur Enterprise NL 


